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GRANT PRE-APPLICATION FORM FOR CRAFT BUSINESSSES
სახელობო ბიზნესების წინასწარი განაცხადის ფორმა

General Information on the Business/ზოგადი ინფორმაცია ბიზნესის შესახებ
(In case you have a joint business, please fill contact details for each group members) 

(იმ შემთხვევაში, თუ თქვენ ფლობთ ერთობლივ ბიზნესს, გთხოვთ, შეავსოთ საკონტაქტო ინფორმაცია თითოეული ჯგუფის წევრისათვის)

	Name of the owner(s)
მფლობელ(ები)ს სახელი
	 
	Sex

სქესი

	                                        
	 Age

ასაკი

	 

	Address 
მისამართი
	
	Contact Phone 

	 
	ID      პ/ნ                   
	

	Municipality
მუნიციპალიტეტი
	

	Business Sector

ბიზნეს სექტორი
	Service/მომსახურება    Production/პროდუქცია    Processing (please mark)წარმოება (გთხოვთ მონიშნოთ)

	Craft Business Type

ბიზნესის ტიპი
	

	Business Registration and status/Date of establishment 
ბიზნესის რეგისტრაცია და სტატუსი/დაარსების თარიღი
	


1. Capacity to manage current assets & identify new equipment for business expansion
მიმდინარე აქტივების მართვის უნარი და ახალი აღჭურვილობის იდენტიფიცირება ბიზნესის გაფართოებისთვის
	 1.1 Please list of your current assets (land, inventory, machinery…) and explain how you are maintaining/ managing them properly? By which financial means or any other means?
 გთხოვთ, ჩამოთვალოთ თქვენი მიმდინარე აქტივები  (მიწა, ინვენტარი, მანქანა) და აღწერეთ თუ როგორ უვლით/ მართავთ მათ?  რომელი ფინანსური ან სხვა საშუალებებით?


	 

	

	

	

	

	 1.2 What kind of new equipment would you need to expand your craft activity beside your current ones? Please list the 
       requested items within the grant and provide as many details as possible with technical specifications
რა სახის ახალ აღჭურვილობებს საჭიროებთ თქვენი სახელობო ბიზნეს საქმიანობის გასაფართოებლად?  გთხოვთ, ჩამოთვალოთ გრანტის ფარგლებში მოთხოვნილი აღჭურვილობები და  მოგვაწოდოთ დეტალური ინფორმაცია ტექნიკური სპეციფიკაციების შესახებ. 


	

	

	

	 

	

	 1.3 For what specific purpose you wish to receive this new equipment/inventory?
        რა კონკრეტული მიზნისთვის გსურთ ახალი აღჭურვილობის/ინვენტარის მიღება?


	

	 

	

	

	

	 1.4 Do you know where to identify suppliers for this new equipment? Do you know where to procure spare parts for your 
        current assets or this new equipment in case of break-down, damage or loss?
        იცით თუ არა, ვინ იქნება ამ ახალი აღჭურვილობის მომწოდებელი? იცით თუ არა, სად უნდა შეიძინოთ 

        სათადარიგო ნაწილები თქვენი მიმდინარე აქტივებისთვის ან ახალი აღჭურვილობის მწყობრიდან 

        გამოსვლის,დაზიანების ან დაკარგვის შემთხვევაში?
       

	

	 

	

	

	

	

	


2. Capacity to analyze your current and future market environment
 თქვენი მიმდინარე და მომავალი საბაზრო გარემოს გაანალიზების უნარი
	2.1 Who are your customers now? Which new clients could you get in future as a result of this new equipment and how?
      ვინ არიან თქვენი მომხმარებლები ახლა? საგრანტო კონკურსის შედეგად მიღებული ახალი

       აღჭურვილობის შემდგომ ვინ იქნებიან თქვენი კლიენტები და როგორ მოიზიდავთ მათ?

	

	

	

	

	

	2.2 Who are your main suppliers now? Where do you get raw materials now? Where could you get better quality raw 
      materials in future? Please list the raw materials used by the business to produce the artisanal items (local or imported)
      ვინ არიან თქვენი ძირითადი მომწოდებლები ახლა? საიდან ღებულობთ ახალ ნედლეულს? სად შეძლებთ

      მომავალში უკეთესის ხარისხის ნედლეულის შეძენას?გთხოვთ, ჩამოთვალოთ ნედლეული, რომელსაც ბიზნესი 
      იყენებს სახელობო ბიზნესის ნივთების დასამზადებლად (ადგილობრივი ან იმპორტირებული)

	

	

	

	

	

	

	

	2.3 Who are your main competitors to date? Which comparative advantages do you have now? How do you think this new 
      equipment will impact on your competitiveness. Please assess the current situation in your craft business sector in your 
      respective location

      ვინ არიან თქვენი მთავარი კონკურენტები დღეს? რომელი შედარებითი უპირატესობა გაქვთ ახლა? თვლით  

      თუ არა რომ, გრანტის შედეგად მიღებული ახალი აღჭურვილონა გავლენას მოახდენს თქვენს 
      კონკურენტუნარიანობაზე? გთხოვთ, შეაფასოთ თქვენი სექტორში არსებული მდგომარეობა თქვენი ბიზნესის

      მოქმედების არეალში. 

	

	

	

	

	

	2.4 What are the main external factors that currently affect your business development? How can you overcome them?  

      Pease Analyze existing market environment in your business sector in your respective location
      რა არის ძირითადი გარე ფაქტორები, რომლებიც ამჟამად გავლენას ახდენენ თქვენი ბიზნესის  

      განვითარებაზე? როგორ შეგიძლიათ მათი გადალახვა? გააანალიზეთ თქვენი ბიზნესის სექტორში არსებული
       საბაზრო გარემო თქვენი მოქმედების არეალში. 


	

	 

	

	

	2.5 Future plans/ ideas for expanding. Why do you think this new business activity will be successful? What is the magic
      recipe which makes this new business activity successful? Does it answer market needs? Which ones?
      სამომავლო გეგმები / იდეები გაფართოებისთვის. როგორ ფიქრობთ, ახალი ბიზნეს საქმიანობა იქნება

      წარმატებული თუ არა? რა არის ჯადოსნური რეცეპტი, რაც ამ ახალ ბიზნეს საქმიანობას წარმატებულად 
      აქცევს? პასუხობს თუ არა  ის ბაზრის საჭიროებებს? Რომელი მათგანი?

	 

	

	

	


3. Capacity to build up expertise & transfer knowledge / Financial & administrative management capacity
ექსპერტიზის ზრდის შესაძლებლობა და ცოდნის გადაცემა / ფინანსური და ადმინისტრაციული მენეჯმენტის შესაძლებლობები

	3.1 How do you usually increase your professional expertise in your sector of activity (training…)? Will you gain additional
      technical skills with this new equipment? How?
      ჩვეულებრივ როგორ ახერხებთ პროფესიული გამოცდილების განვითარებას თქვენი საქმიანობის 

      სექტორში(ტრენინგი....)? შეიძენთ თუ არა დამატებით ტექნიკურ უნარებს ამ ახალი აღჭურვილობის

      საშუალებით?

	

	

	

	

	

	

	

	3.2 How do you usually transfer your expertise and knowledge to others (your employees)? Are you the only one to 
      know how to use your current assets/equipment? Or the employees can use it as well? How do you plan to capacity-
      build your employee to use this new equipment?
       ჩვეულებრივ, როგორ გადასცემთ თქვენს ცოდნასა და გამოცდილებას სხვებს (თქვენს თანამშრომლებს)? 

       მხოლოდ თქვენ შეგიძლიათ არსებული აქტივების/აღჭურვილობების გამოყენება? როგორ აპირებთ თქვენი

       თანამშრომლების უნარების განვითარებას ახალი აღჭურვილობის გამოყენების კუთხით?

	

	

	

	

	

	3.3 Do you know any other business that involves in similar craft activity along the supply chain in your respective 
       location? How you build up partnership with similar or other entrepreneurs in your community if any? 

       იცით თუ არა სხვა ბიზნესი,რომელიც ახორციელებს მსგავს სახელობო ბიზნეს საქმიანობას მიწოდების

       ჯაჭვთან  დაკავშირებით თქვენს რეგიონში? როგორ უნდა ჩამოაყალიბოთ პარტნიორობა მსგავს ან 

       სხვა მეწარმეებთან თქვენს თემში, ასეთის არსებობის შემთხვევაში?

	

	

	

	

	

	3.4 Do you keep a basic book-keeping system to record your incomes and expenses, calculate profits and make future investments?

გაქვთ თუ არა აღრიცხვის საბაზისო სისტემა შემოსავლებისა და გასავლების ჩასაწერად, მოგების გამოსათვლელად და სამომავლო ინვესტიციებისთვის?

	

	

	

	


4. Capacity to understand your product dynamic 

    თქვენი პროდუქტის დინამიურობის გაგების უნარი
	4.1 What are your main craft products and services to date? What kind of new product or services you can offer to
      expand your business after acquisition of this new equipment?
      რა არის თქვენი ძირითადი პროდუქტი და მომსახურება დღეს? ახალი აღჭურვილობის მიღების შემდეგ რა 

      სახის ახალი პროდუქტი ან მომსახურება შეგიძლიათ შესთავაზოთ კლიენტებს ბიზნესის გასაფართოებლად 

      ?

	

	

	

	

	

	4.2 What is your price policy? How do you calculate and adjust the prices for your product/services? Please describe the 
       factors that affects to the price of your product 
       რა არის თქვენი ფასების პოლიტიკა? როგორ არეგულირებთ ფასებს თქვენს პროდუქტზე/მოსახურებაზე? 

      გთხოვთ დაასახელოთ ფაქტორები რომლებიც ზეგავლენას ახდენენ თვენი პროდუქტის ფასებზე?


	

	

	

	

	

	4.3 What is your promotion strategy? What can you do to attract new customers who are not your traditional ones? Any
      selling points near touristic destination?  

      რა არის თქვენი სარეკლამო სტრატეგია? რა სახის ზომებს მიმართავთ ახალი კლიენტების მოსაზიდად?


	

	

	

	

	

	


5. Grant impact on the business
საგრანტო გავლენა ბიზნესზე
5.1 Plგთხოვთ აღწეროთ თუ რა ზეგავლენას მოახდენს გრანტი თქვენს საწარმოზე
Please describe how the grant will impact and improve your craft enterprise
	Area of Benefit

სარგებლის არეალი
	Description 

ჩამონათვალი

	Access to new markets

ახალ ბაზარზე წვდომა
	

	Increase of sale volume

გაყიდვების მოცულობის ზრდა
	

	Increase of profit margin

მოგების მარჟის ზრდა
	

	Improve the quality of production

პროდუქტის ხარისხის გაუმჯობესება
	

	Job creation 

ახალი სამუშაო ადგილი
	

	New skills/competence 

ახალი უნარები/კომპეტენციები
	

	Others

სხვა
	


__________________________




___________________
Name of the Applicant                                                         

Signature
 date

განმცხადებლის სახელი და გვარი
 ხელმოწერა         თარიღი
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